
Основные требования и инвестиционные показатели проекта:
	Требования к потенциальному Партнеру
· Юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, имеющий желание и возможность открыть и обеспечить успешное функционирование розничного магазина.

· Наличие помещения, отвечающего стандартам Франчайзера на правах собственности или долгосрочной аренды.
Требования к расположению торговой точки ИФЗ 

 Торговая точка должна быть расположена:

· Магазин находится в центральной части города;

· В одном из наиболее оживленных, торговых местах города (на оживленной проездной магистрали), на транспортных развилках или узлах. 

· На первом этаже, для отдельно стоящего помещения с автономным входом.

· В крупных торговых центрах на первом этаже, в крайнем случае, в высоком цоколе – окна отдела должны быть видны с улицы.

· Общая площадь – от 30 до 150 м. кв. 

· Окна – желательно большие витрины, позволяющие выполнить оформление, привлекающее внимание покупателей. 

· Перед помещением не должно быть больших деревьев и кустов, закрывающих вид на магазин, а так же больших газонов, затрудняющих подход или подъезд к магазину.

· На улицах с максимальным пешеходным трафиком. Проходимость для отдельно стоящего  здания 450 чел/час, для ТЦ с проходимостью от 4000 чел/день.

· Рядом, либо в крупных универмагах или торговых центрах. Трафик по прилегающим транспортным магистралям должен быть не менее 5 000 машин в день

· При выборе места под размещение магазина необходимо руководствоваться критерием: 1 магазин на 400 000 жителей.

· Должна быть возможность парковки автомашин покупателей прямо у входа в магазин в количестве не менее 5 автомашин.

Требования к помещениям торговой точки ИФЗ.

· Магазин должен иметь площадь торгового зала не менее 30 кв. м. при общей площади не менее 35 кв.м

· Освещение – растровый светильник не менее чем 300 люм. на кв. м торговой площади.

· Наличие подсобных помещений площадью не менее 10% от площади торгового зала.

· Возможность электронагрузки, позволяющей производить подключение вывески, систем вентиляции и кондиционирования, освещения и т.п. (ориентировочно для магазина с торговой площадью 80 кв. м – не менее 10 кВт/ч).

· Наличие системы центрального отопления.
· Стекла витрин фасада, а также стены и элементы фасада магазина, в том числе их покрытия должны быть неповрежденными, вход (крыльцо) имеет нескользкое покрытие.
· Торговый зал должен быть без значительных выступов (лестничных проемов, перегородок) и большого числа колонн, которые уменьшали бы ширину торгового зала Торговый зал должен давать возможность беспрепятственной установки торгового оборудования предусмотренного бюджетом.

· Высота потолка в магазине должна быть не ниже 3-х м, кладовая – не менее 5 м
· В магазине должно быть не менее одной работающей телефонной линии.

· Системы отопления, водоснабжения и канализации должны быть в рабочем состоянии. Температура в торговом зале должна быть не менее 15 С.

· Техническое состояние объекта должно быть удовлетворительным, либо требовать минимального ремонта.

· Объект должен предусматривать возможность размещения в его подсобной зоне следующих помещений:
· Комнату для персонала (раздевалка и столовая) – 8 кв.м.
· Санузел 
Инвестиционные показатели:

· Первоначальный (паушальный) – отсутствует.
· Периодические платежи (роялти) – отсутствуют.
Экономические параметры проекта

Примерные финансовые показатиели окупаемости инвестиций 
· Стоимость ремонта помещения под магазин в зависимости от состояния объекта, но не дороже 180 usd/м2;
· Общая площадь магазина – 30 - 150 м 2;
· Помещение находится в аренде. Арендная ставка – от 50 – до 150 usd/м 2/мес;
· Торговое оборудование - 300 usd./м 2;
· Первоначальная закупка товара осуществляется из расчета 1000 usd/1 м 2 торговой площади (оборачиваемость товара – 3 мес.)

· Фонд оплаты труда – 2000 usd; из расчета 4 человек, по два в смену
· Средневзвешенная наценка на товар – 250 %

· Среднемесячный плановый товарооборот:

1 год

2 год

3 год

33 000 usd/мес
53 000 usd
70 000 usd
· Рекламное продвижение
 – первоначальное (единовременно на открытие магазина) - 3000 usd, 
-  ежемесячно – 1000 usd
· Примерный срок окупаемости проекта от 12 до16 месяцев
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